RENDART

Marketing dewelopera to proces, w ktérym
tatwo o chaos i kosztowne btedy. Ta
checklista porzadkuje kluczowe dziatania i
pomaga zaplanowac marketing tak, aby realnie
wspierat sprzedaz inwestycji.

analiza inwestycji: lokalizacja, sgsiedztwo, komunikacja, infrastruktura
okreslenie grupy docelowej (styl zycia, potrzeby, obawy, budzet)
identyfikacja realnych przewag inwestycji (nie ,standard deweloperski”)
decyzja: marka dewelopera, marka inwestycji czy model hybrydowy
dopasowanie komunikacji do etapu budowy i sprzedazy

spojny plan dziatari marketingowych w czasie (nie jednorazowe akcje)

spojna identyfikacja wizualna (kolorystyka, typografia, styl grafik)
jasne pozycjonowanie marki dewelopera na rynku lokalnym
komunikacja oparta na zaufaniu i transparentnosci

prezentacja zespotu, doswiadczenia i zrealizowanych inwestycji

opinie klientow i referencje (jesli sa dostepne)

strona firmowa i/lub dedykowana strona inwestycji

petna responsywno$é (mobile first)

prosta, intuicyjna nawigacja

widoczne i tatwe formularze kontaktowe

szybki dostep do danych kontaktowych

logiczna prezentacja inwestycji: od lokalizacji do konkretnego lokalu

wyszukiwarka mieszkari / doméw (jesli skala inwestycji tego wymaga)
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wizualizacje 3D architektury (budynki, osiedle, otoczenie)
wizualizacje wnetrz i ogrédkéw

rzuty 3D zamiast rzutéw technicznych

wirtualne spacery 360°

spojnos¢ stylistyczna wszystkich materiatow

wizualizacje dopasowane do grupy docelowej (a nie ,uniwersalne”)

karty lokali czytelne dla klienta bez wiedzy technicznej
pokazanie lokalu w kontek$cie catego osiedla lub pietra
kierunki Swiata i realne atuty lokalu

materiaty PDF do pobrania ze strony

materiaty drukowane na spotkania sprzedazowe

spo6jnosc tresci i grafiki z catg komunikacja marketingowa

jasna komunikacja procesu zakupu

materiaty wspierajgce decyzje klienta (do konsultacji z rodzing)
wsparcie informacyjne w zakresie kredytu i formalnosci
regularna komunikacja na etapie budowy

przemyslana obstuga posprzedazowa

budowanie relacji pod przyszte inwestycje i rekomendacje

regularna analiza skutecznosci dziatan

optymalizacja strony pod konwersje

eliminowanie elementoéw, ktére dezorientujg klientéw
aktualizacja treSci wraz z postepem inwestycji

dtugofalowe myslenie o marketingu dewelopera, a nie ,akcji sprzedazowej”
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